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Nöjda medarbetare ger nöjda kunder.
Det är kärnan i Öhrlings Pricewater-
houseCoopers framgångskoncept.

Öhrlings PricewaterhouseCoopers i Kungs-
backa, som firar 20-årsjubileum i år, har tio
kompetenta och nöjda medarbetare som erbju-
der tjänster inom redovisning, skatterådgivning,
förvaltning och konsultation. Bred kompetens
och professionalism är given - personligt enga-
gemang, positiva attityder och affärsmässiga re-
lationer får kunden på köpet.
Företagets storlek garanterar bredd och djup,
men genom lokalkontoren får kunden också
närhet och personlig service.

– Målsättningen är ett stort engagemang och
alla kunder, små som stora, är lika mycket vär-
da, berättar Paul Schultz, sedan årsskiftet kon-
torschef i Kungsbacka.
Tidigare kontorschef Thomas Falk arbetar nu-
mera helt med kundkontakter.

Tel: 0300-56 85 60  Fax: 0300-56 85 61
paul.schultz@se.pwcglobal.com
thomas.falk@se.pwcglobal.com

www.pwcglobal.com/se

Närhet till bred kompetens
Öhrlings sätter ett stort värde i att ha nöjda med-
arbetare för att kunna ge kunden allt och lite till.
Inom företaget finns en modell för personlig
och professionell utveckling som förra året re-
sulterade i att Öhrlings blev utsett till Sveriges
mest attraktive arbetsgivare bland ekonomistu-
denter.

I Kungsbacka är fyra av medarbetarna aukto-
riserade revisorer. Det, och tillgången till spets-
kompetens, gör att det inte finns några begräns-
ningar för vilka uppdrag kontoret kan ta sig an.

– Oavsett vilka frågor en företagare har kan
man säga - det där fixar vi, säger Paul Schultz.

Garant för valfrihet
Ahlsells är länken mellan tillverkare och kund. Denna länk får marknaden att fungera

genom att vi skapar en mångfald som konsumenterna, våra kunder, kan välja ur.
På så vis är vi en garant för valfrihet – både vad gäller kvalitet och pris.

Ahlsell är en ledande aktör, som har ambitionen att bli största
grossist på marknaderna i Norden och Östersjöområdet.

Affärsområde el är leverantör av energiprodukter till Mölndal Energi

Gbg/V Frölunda
031-709 96 60 EL
031-709 96 65 VVS

Hemsida: www.ahlsell.se

Ahlsell – en totalleverantör som vet vikten av lokal närvaro

Gbg/Mölndal
031-83 49 00 EL
031-83 48 00 VVS

Gbg/Hisingen
031-742 40 00 EL, VVS

Gbg/City
031-63 60 50 VVS

Allt i glas

Tel/Fax: 031-27 33 42 Mobil: 0709-79 51 99
gunnars.glasmasteri@minpost.se

www.gunnars.glasmasteri.se

Vissa saker är för bra för att förändras. Gunnar Samuelsson
startade Gunnars Glasmästeri på Frejagatan 2 i Mölndal 1953.

I år, när Gunnars Glasmästeri firar 50-års jubileum, kör man
vidare i samma ”Vi fixar det – anda”.

– Vi arbetar med allt som har med glas att göra, säger Bengt
Samuelsson som började arbeta med sin far som 15-åring.

Som en av Nordens största bank kan vi hjälpa dig
med de flesta typer av banktjänster både för pri-
vatpersoner och företagskunder.

Brogatan 30   Mölndal    031-67 93 00
www.handelsbanken.se/molndal

Våra bankomater finns vid:

Mölndals Centrum
Åbytravet
Eken Centrum
IKEA

De höga elpriserna från i vintras kan
komma att upprepas redan till kom-
mande vinter.

– Vill man ha ett tryggt och pålitligt
elpris rekommenderar jag att skriva
avtal med oss om ett fast pris, säger
Rolf Johansson, vd Mölndal Energi.

När solen gassar i maj, vårbruket visar frukt-
bara spår och koltrasten sjunger i skymningen
är det lätt att inte tänka på elräkningarna från i
vintras.

– Ja, det är kanske så att det är lätt att glöm-
ma hur situationen var i vintras då låg neder-
börd under hösten i kombination med en, kan-
ske inte så oerhört sträng men, ihållande kyla
kraftigt drev upp priserna på den nordiska el-

Tel: 031-86 65 00
Fax: 031-86 65 05

info@molndalenergi.se
www.molndalenergi.se

Allt fler konverterar till fjärrvärme. Villaområdet Gastorp i Lindome står på tur att ansluta sig
till Mölndal Energis fjärrvärmenät. Infälld: vd Rolf Johansson.

Tryggt avtal med Mölndal Energi

Fakta Mölndal Energi:

Mölndal Energi, med tillhörande dotter-
bolag Mölndal Energi Nät AB, har bedri-
vit verksamhet i över 50 år.

Mölndal Energi bolagiserades 1994,
innan dess drevs det som egen förvalt-
ning. Sedan 2000 ägs företagen av
Kvarnfallet Mölndal AB en koncern med
Mölndals kommun som helägare.

Företagen har 78 anställda, omsätter
371 miljoner kronor, och har en årlig för-
säljning av 471 GWh el och 271 GWh
fjärrvärme.

Mölndal Energi erbjuder el i Sverige,
fjärrvärme och IT-kommunikationsnät i
Mölndal samt entreprenader och tjänster i
Västsverige.

börsen Nord Pool. Fortfarande är vattenreser-
voarerna i Norrland långt ifrån fulla.Det be-
hövs mer än normal nederbörd under resteran-
de året för att nå upp till normal vattenkrafts-
kapacitet.

Vad är dåligt väder?
Rolf Johansson menar att prishöjningar, likt de
i vintras, kommer att uppstå igen. Elbörsen är
oerhört rörlig och vattenkraftens, det vill säga
nederbördens, betydelse kan inte underskattas.
Normalt kommer hälften av Sveriges elpro-
duktion från vattenkraften.

– Ett kraftigt lågtryck på norska västlandet i
höst genererar lika mycket energi, genom ökad
kapacitet för vattenkraftsverken, som en kärn-
kraftsreaktor i Barsebäck under ett år. Det ger

lite perspektiv på uttrycket ”dåligt väder”. Det
kan gärna vara sol i Mölndal bara det regnar i
norra Norrland om man får säga så, skrattar
Rolf Johansson.

Fördelaktiga avtal
Nu finns det bot på obehaget med elräkningar
som åker jojo. Mölndal Energi erbjuder tre oli-
ka sorters avtal:
1. Fast elpris – bundet i ett, två eller tre år. Ger
trygghet och du slipper oroa dig för framtida
prisökningar.
2. Tillsvidarepris – gäller tillsvidare. För den
som vill ha förmånen att skaffa fast pris sena-
re.
3. Rörligt pris – kopplat till nordiska elbör-
sens utveckling, nytt pris varje månad. För den
mycket engagerade och som gillar att följa med
i utvecklingen.
Det är ingen hemlighet att Rolf rekommenderar
det första avtalet.

– Jag pratade med en kund i vintras som
hade skrivit ett avtal om fast pris med oss i tre
år. Han slapp hela vinterns oro. Jag kan inte ge
några garantier eller förutsägelser. Vad man
måste kalkylera är riskerna och möjligheterna.
Mölndal Energi planerar, efter sänkningen av
tillsvidarepriset i våras, ytterligare en sänkning
innan juli 2003.

Avtal från nätet
På hemsidan www.molndalenergi.se kan man
jämföra företagets avtal och priser. För att teck-
na avtal är det bara att skriva ut en ansökan,
fylla i, och skicka in den till Mölndal Energi.

– När man jämför priser med andra bolag är
det också viktigt att man anlitar en stabil leveran-
tör. Det har nu hänt flera gånger att aktörer inte
kunnat leverera el i enlighet med de kontrakt de
skrivit med sina kunder. De har helt enkelt inte
haft den stabila ekonomin för att handla på nord-
iska elbörsen. I vintras tog vi hand om 200 kun-
der i Mölndal som stod utan elleveranser.

Ett par exempel på Mölndal Energis stabila och
långsiktiga roll i regionen är den framtida in-
vesteringen i utbyggnaden av Riskullaverket
med ny hetvattenproduktion och eventuell el-
produktion samt den i höstas genomförda mil-
jöcertifiering (ISO 14 001 ) och kvalitetscerti-
fieringen (ISO 9 001) som planeras vara
genomförd senare i år.


