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antligen 1 hamn

Tankbilsbolaget, liksom Gévle hamn,
jobbar i medvind.

—En av vira kunder sa hiir om dagen
att ”Ni maste vara Sveriges storsta tva-
mansbolag”, skrattar Mats Johansson,
marknadsansvarig pa Tankbilsbolaget
som forra aret omsatte 70 miljoner
kronor.

Tankbilsbolaget har pa de tre forsta aren fo-
retaget funnits gatt frdn 40 miljoner kronor i
omséttning till 70 miljoner kronor.

— Vi jobbar malmedvetet och langsiktigt.
Vi kommer att fortsitta att vixa.
Tankbilsbolaget har en uttalad malsattning att
vara petroleumbranschens forstaval. Genom
att forena framgangsrika traditioner med en
genuin stravan till fornyelse ska utvecklingen
fortsdtta. Mats framhaller girna transportd-
rernas (dkarna och forarna) betydelse.

— Véra framgéngar beror framst pd véra
duktiga transportdrer, som har ett otroligt stort
engagemang, en framtidstro och god investe-
ringsvilja. Sedan hjilper vi till med mjukva-
rupaketet; att se till att vi har ledningssystem
som Overtraffar kundernas férvéntningar och
svarar upp till lagstadgade krav. Dessutom
medfor var dgarbild att vi har stor tillgang till
hog kompetens och funktioner som bidrar till
att vi kan vara mycket kostnadseffektiva.

Kvalitetskoncept som overtygar
Certifierade verksamhetssystem ska praktiskt
manifestera sig i verksamheten och generera

mervirden for kunderna. Darfor dr Tankbils-
bolaget en berdttigande avtalspartner.

— Vi haller en noggrann dokumentation
for att sdkerstdlla kvalitetskraven. Vi utfor
arligen egna transportdrsrevisioner dér vi
kontrollerar att vara ledningssystem foljs. Vi
ska inte vara billigast. Vi efterstréivar istéllet
ett 100-procentigt koncept som ska motivera
prisbilden. Hitintills har det varit ett fram-
géngsrecept.

Tankbilsbolagets alla transportdrer har
ADR-certifikat och erbjuds kontinuerligt fort-
bildning ibland annat Heavy Eco Driving.

— Vi efterstrdvar hogsta mojliga leveranssa-
kerhet, resurseffektivitet och minsta mdjliga
miljopaverkan, forklarar Mats.

Pa ritt plats i Gidvle hamn

Utifrdin hemmamarknaden 1 Gaéstrikland,
Hilsingland och Dalarna har Tankbilsbolaget
vuxit till angridnsande Hérjedalen och Varm-
land. Just nu bearbetas Véstmanland och
Stockholm.

— Vi vixer strategiskt och i lagom takt s&
att vi kan sékerstélla var kvalitet 1 verksam-
heten.

I januari flyttade Tankbilsbolaget ut till nya
lokaler i Gévle hamn.

— Det kéinns helt ritt. Det ger oss ritt profi-
lering i rdtt sammanhang. Dessutom far vi en
mer naturlig och ndrmare kontakt med véra
transportdrer, tva tredjedelar av vara fordon
utgar fran Gévle hamn som blir allt viktigare
for transporter av petroleum i Sverige.
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Tankbilsbolaget har sedan i januari i dr sitt kontor med transportledning i Gdvle hamn. Pd bil-
den transportledare Per-Arne Strandberg, transportor Lars Lindroth och marknadschef Mats
Johansson.

grund av tanktransporter.

totalt 35 tankbilsekipage.

Tankbilsbolaget startades i maj 2002 och dgs gemensamt av FraktCentralen AB, Hal-
singefrakt AB och MaserFrakt AB. Gemensamt har dgarna en lang och gedigen bak-

Tankbilsbolaget transporterar petroleum (motorbrénsle och eldningsoljor), tjock-
oljor och tankcontainrar. Kunderna &r framst oljebolag (95 procent) och stérre in-
dustrier. Tankbilsbolaget bestar idag av en transportledare, en marknadschef och en
ansvarig for verksamhetssystemen (totalt 2,5 heltidstjanst) samt en fordonspark péa

2005 ars omsittning for Tankbilsbolaget blev 70 miljoner kronor.
Tankbilsbolaget dr kvalitets- och miljocertifierade enligt ISO 9 001 och 14 001.

Det finns fa begrinsningar fér vad FraktCentralen

kan transportera. Pa bilden Kenneth Ber-

gendahl, chef for affirsomrdde Industri/Distribution.

* Tunga lyft

* Baxningar

« Flytter

* Tunga transporter med maskintrailers
* Magasinering och forvaring

Affarsomrade Industri/Distributions kundgrupp &r i huvudsak Géstriklands pappers- och
stalindustrier men dven sagverk samt bygg- och verkstadsforetag. Transporterna genom-
fors med bland andra special- och kundanpassade fordon.

Industri/Distribution utfor dven olika typer av specialuppdrag som till exempel:

Transporter
for miljoner

Kenneth Bergendahl ér chef for
affirsomrade Industri/Distribution.

— Hur ser liaget ut?

— Jo, det dr utmarkt. Det mérks att det
borjar varas. Vii vart affirsomrade har en
topp fran och med nu och fram till som-
maren. Vi far 6kade transportuppdrag for
bland annat byggprodukter, planterings-
jord och sagade trivaror.

— Hur har verksamheten fordndrats de senaste
tva aren efter sammanslagningen?

— Vi har okat i omséttning som idag ligger
pa cirka 170 miljoner kronor. Var bredd
med fler specialfordon och snabba uttryck-
ningar ger mer jobb, inte minst for mas-
saindustrin.

— Hur maérker ni av konjunkturer och struk-
turférdndringar i samhallet i stort.

— Det mirker vi direkt. Vi kan transpor-
tera det mesta. Exempelvis har vi det se-
naste dret mirkt en pataglig 6kning av pel-
letskorningar, som naturligtvis ir direkt
kopplat till 6kade olje- och elpriser som
gor att fler fastigheter konverterar till al-
ternativa uppvirmningskillor.

— Hur ser trenden inom transporter ut?

— Det idr en allt mer konkurrensutsatt
marknad, med pressade priser och tuffare
tempon for akarna. Vi forsoker dock tévla
pa hég serviceniva och lingsiktigt samar-
bete snarare in léigsta priser. Samtidigt
har trafiksikerhetsmedvetenheten okat.
Med kommande IT-baserade kommunika-
tionssystem i bilarna kan vi ocksa effek-
tivisera orderhanteringen, vilket behovs i
och med att vira storkunder i hégre grad
efterfragar helhetslosningar pa komplexa
projekt.

— Nya marknader for FraktCentralen?

— Gévle hamn ir under utbyggnad och
kraftiga investeringar gors for att 6ka ka-
paciteten. Jag ir overtygad om att en del
av vara dkare kan vara med i den utveck-
lingen.
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